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NOUL 
PLAN de 

MARKETING



MISIUNE
Să oferim Partenerilor noștri un model de afacere simplificat și transparent, 

care revitalizează rețeaua, sporește potențialul de venituri și susține creșterea 

rapidă în toată Europa.

VIZIUNE
Pentru a fi cea mai accesibilă și inovatoare companie de marketing de rețea din Europa 

și din întreaga lume, unde fiecare membru poate obține succesul prin claritate, suport și 

instrumente de ultimă oră.

OBIECTIVE
• Model simplificat: eficientizarea creșterii în nivel, simplificarea calculelor

bonusului pentru o înțelegere mai ușoară și un progres mai rapid.

• Transparență: implementarea unui sistem clar, cu mai puține nivele, pentru o

evidență mai clară și mai simplă.

• Asistență îmbunătățită: Instruire bazată pe inteligență artificială, marketing și 

instrumente IT pentru o navigare fluidă a sistemului.

• Revitalizarea rețelei: aport de energie din partea colaboratorilor tineri și un 

potențial de venituri mai mare.

• Creștere accelerată: extindere rapidă a rețelei și creșterea vânzărilor în toată 

Europa.

Noul 
Plan de 

Marketing
Viziune, 
misiune, 
obiective
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Mecanism: 
Sistemul de clasare 
al Nivelurilor TIENS



Pachetele de înscriere

MEMBRU VIP Cloud Lion

PV 100

achizitie unică

(10% reducere la achiziția de produse)

PV 400
achiziție unică

(20% reducere la achiziția de produse)

PV 1200 

pentru achiziție unică

(40% reducere la achiziția de produse)

MEMBRU NOU TIENS

NOUL PLAN de MARKETING 



Nivelurile TIENS

MEMBER VIP Cloud Lion
Cloud Lion

cu 1 Stea

Cloud Lion

cu 2 Stele

Cloud Lion

cu 3 Stele

Cloud Lion

cu 4 Stele

Director 

cu 5*

Director 

Onorific

100 PPV 

achiziție unică

400 PPV 

achiziție 

unică

1200 PPV 

achiziție unică,

Sau 

VIP + vânzări în 

echipă 5000 

ATNPV 

( Dacă optați pentru a doua 

variantă, discountul de 40% 

nu se va aplica )

Vânzări în 

echipă

15,000 

ATNPV, și 

Performanța 

grupurilor 

mici

3000

Vânzări în 

echipă

45,000 

ATNPV, și

Performanța 

grupurilor 

mici

9000

Vânzări în 

echipă

150,000, și 

Performanța 

grupurilor 

mici

30,000

Vânzări în 

echipă

450,000, și 

Performanța 

grupurilor 

mici

90,000

3x Cloud 

Lion cu 4 

Stele 

 (≅1 350 000 

ATNPV)

3x Director

cu 5 Stele

(≅4 050 000 

ATNPV)

MEMBRU NOU TIENS

NOUL PLAN de MARKETING 



CLOUD LION CU 1 STEA
EXEMPLE DE SISTEM DE CLASARE

15 000 PV

A

B
9 000 PV

2 000 PV

C
4 000 PV

D

Performanța grupului A :  (B) 9 000 PV + (C) 2 000 PV + (D) 4 000 PV =15 000 PV

B – este cel mai puternic dezvoltat, cu cea mai mare cifră de afaceri de 9 000 

PV

Performanța grupurilor mici A : 15 000 PV – (B) 9 000 PV = 6 000 PV

15 000 PV

A1

B1
13 000 PV

1 500 PV

C1
500 PV

D1

Calificat Necalificat

Performanța grupului A 1:  (B1) 13 000 PV + (C1) 1 500 PV + (D1)  500 PV =15 000 PV

B1 – este cel mai puternic dezvoltat, cu cea mai mare cifră de afaceri de 13 000 PV

Performanța grupurilor mici A1: 15 000 PV – (B) 13 000 PV = 2 000 PV



CLOUD LION CU 2 STELE
EXEMPLE DE SISTEM DE CLASARE

Performanța grupului A :
(B) 15 000 PV + (C) 10 000 PV + (D) 10 000 PV + (E) 5 000 PV + (F) 5 000 PV = 45 000 PV

B – este cel mai puternic dezvoltat, cu cea mai mare cifră de afaceri de 15 000 PV 

Performanța grupurilor mici A : 45 000 PV – (B) 15 000 PV = 30 000 PV

Calificat Necalificat

Performanța grupului A1:
(B1) 37 000 PV + (C1) 2 000 PV + (D1) 2 000 PV + (E1) 2 000 PV + (F1) 2 000 PV = 45 000 PV

B1 – este cel mai puternic dezvoltat, cu cea mai mare cifră de afaceri de 37 000 PV

Performanța grupurilor mici A1: 45 000 PV – (B1) 37 000 PV = 8 000 PV 

45 000 PV

A

C
10 000 PV

10 000 PV
D

5 000 PV

E

5 000 PVF

15 000 PV

B

45 000 PV

A1

C1
2 000 PV

2 000 PV

D1
2 000 PV

E1

2 000 PVF1

37 000 PV

B1
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Sistemul de 
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Sistemul de BONUSARE
Bonus din Vânzări

Obțineți un bonus de vânzări 
corespunzător în funcție de nivel, iar 
cei de nivel superior pot obține un 

bonus diferențial de la liniile 
inferioare.

01

Bonus de Management
Pe baza bonusului de vânzări, 

nivelurile de VIP și superior se pot 
bucura de venituri de la 

distribuitori de același nivel până 
la a 4-a generație.

02

Bonus de Merit
Nivelurile de Cloud Lion cu trei stele 
și superior pot primi între 1 și 10% 
bonus pe baza vânzărilor lunare.

03

Bonus Onorific
Nivelul de Cloud Lion cu patru stele 
este eligibil pentru a câștiga Bonusul 

pentru Călătoria Internațională de 
Lux, iar Nivelul de Cloud Lion cu 5 
stele este eligibil pentru a câștiga 

premiul pentru autoturismul de lux.

04

Bonus de Acționariat
Directorilor Onorifici li se va aloca 1% 
din vânzările globale, baza de calcul 

fiind puntele acumulate la nivel 
mondial.

05

NOUL PLAN de MARKETING



Sistemul de BONUSARE
NOUL PLAN de MARKETING

Nivel Vânzări Management Merit Onorific Acționariat

Director Onorific ✓ ✓ ✓ ✓ ✓

Director 5 Stele ✓ ✓ ✓ ✓

Cloud Lion 4 Stele ✓ ✓ ✓ ✓

Cloud Lion 3 Stele ✓ ✓ ✓

Cloud Lion 2 Stele ✓ ✓

Cloud Lion 1 Stea ✓ ✓

Cloud Lion ✓ ✓

VIP ✓ ✓

Membru ✓



Sistemul de BONUSARE
NOUL PLAN de MARKETING

Nivel Bonus Vânzări Bonus de Management

Director Onorific 43% Generația 1 10%,  Generația a 2-a ~ Generația a 4-a 5%

Director 5 Stele 42% Generația 1 10%, Generația a 2-a  - Generația a 4-a 5%

Cloud Lion 4 Stele 40% Generația 1 10%, Generația a 2-a - Generația a 4-a 5%

Cloud Lion 3 Stele 37% Generația 1  10%, Generația a 2-a - Generația a 4-a 5%

Cloud Lion 2 Stele 34% Generația 1  10%, Generația a 2-a – Generația a 3-a 5%

Cloud Lion 1 Stea 30% Generația 1  10%, Generația a 2-a 5%

Cloud Lion 25% Generația 1  10%

VIP 20% Generația 1 10%

Membru 14% ⎯



Sistemul de BONUSARE
NOUL PLAN de MARKETING

Bonus de Merit (Cloud Lion cu 3 Stele și superior)

Vânzări lunare în echipă (TNPV) Rată [%]

≥7500 1%

≥ 15,000 2%

≥ 45,000 3%

≥ 75,000 4%

≥ 150,000 5%

≥ 225,000 6%

≥ 300,000 7%

≥ 450,000 8%

≥ 600,000 9%

≥ 750,000 10%



BONUSURI ONORIFICE
NOUL PLAN de MARKETING

★ CĂLĂTORIE INTERNAȚIONALĂ DE LUX
**Reguli necesare**: Trebuie să atingeți nivelul de Cloud Lion cu 4 Stele sau superior.

1.**Perioada**: Într-un an fiscal, timp de trei luni consecutive, trebuie să realizați cel 

puțin 200 USD Bonus de merit.

2.** Cerință de performanță **: Într-un an fiscal, pentru un minim de șase luni, trebuie 

să realizați cel puțin 200 USD Bonus de merit.

3.** Condiție de Bonusare**: La îndeplinirea condițiilor de mai sus, se va acorda 

Bonusul corespunzător.

★ BONUSUL AUTOTURISM DE LUX

1. **Condiții de Nivel**: Trebuie să atingeți nivelul Director cu 5 stele sau superior.

2. **Perioada**: Într-un an fiscal, timp de trei luni consecutive, primiți cel puțin 200 USD în 

Bonus de merit în fiecare lună.

3. ** Cerință de performanță **: Într-un an fiscal, pentru un minim de șase luni, primiți cel 

puțin 200 USD în Bonus de merit în fiecare lună. 

4. ** Condiție de Bonusare **: Cei care îndeplinesc condițiile vor primi o recompensă unică a 

unei mașini de lux în valoare de 35.000 de dolari.



Bonus de Acționariat
NOUL PLAN de MARKETING

Punctele pentru Bonusul de Acționariat: 
1. **Puncte individuale**: Directorii de onoare care îndeplinesc condițiile în fiecare lună câștigă 1 punct.

2. **Punctele după generația 1**: Directorii care îndeplinesc condițiile contribuie suplimentar cu 1 punct directorilor lor de onoare imediat în sus.

3. ** Punctele după generația 2 **: Directorii care îndeplinesc condițiile contribuie cu 0,5 puncte Directorilor Onorifici de la nivelul următor în sus.

Metoda de calcul a Bonusului de Acționariat

Bonusului de Acționariat= (punctele personale de Bonus de Acționariat / suma punctelor de atribuire partajate ale

tuturor Directorilor Onorifici) * 1% din vânzările totale ale lunii.

Criterii de eligibilitate ale Directorului Onorific pentru Bonusul de Acționariat
1. **Condiție de calificare**: Director Onorific.

2. **Condiția de performanță**: obțineți sau depășiți un Bonus de merit de 200 USD în luna curentă.

3. **Mecanism de recompensă**: Directorii Onorifici eligibili pot participa la Bonusul de Acționariat de 1% din performanța globală a companiei.



Bonus de Acționariat| Exemplu

Calificat

Calificat Calificat Necalificat

A

B C D
Calificat

E

Director Onorific: A、B、C、D、E

Totalul punctelor Bonusului de Acționariat

A:1(A)+1(B)+1(C)+0.5(E)=3.5

B:1(B)

C:1(C)+1(E)=2

D:0

E:1(E)

Total: 3.5+1+2+1=7.5

A's sharing award: 3.5/7.5*1%*(Vânzări 
Globale lunare ale companiei)

Unitate de calcul: PV
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Comenzi Repetate
NOUL PLAN de MARKETING

Director Onorific

Director 5 Stele

Cloud Lion 4 Stele

Cloud Lion 3 Stele

Cloud Lion 2 Stele

Cloud Lion 1 Stea

Nivel

10 PV

20 PV

50 PV

100 PV

150 PV

200 PV

Achiziții Personale

1. Cerințe de achiziții personale,
PV se calculează în funcție de produsul 
PV după reducere;

2. Calificat pentru PV personal:
Achiziția personala PV în ultimele 30 de 
zile, care îndeplinește cerințele 
Nivelului, este considerat calificat.



Comenzi Repetate
NOUL PLAN de MARKETING

• Nivelurile superioare obțin diferența de reducere față de liniile descendente;

• Bonusul de vânzări se calculează de la persoana de referință;

• Bonusul se calculează pe baza a 50% din PV al produsului recumpărat ( doar pentru exemplul de față )

A

B

c

（1200）
- 40%

（400）
-20%

（100）
-10%

C cumpără produse în valoare de 100 
USD (85 PV) și plătește 90 USD

B primește o reducere de 20% și 
primește o diferență de reducere 
de 10 USD

A primește o reducere de 40% 
și primește o diferență de 
reducere la produs de 20 USD

Calcularea bazei de vânzări:
85*50%=42.5 PV

Bonus Vânzări：
42.5* 20%= 8.5 USD

Bonus Vânzări：
42.5*（25%-20%）=2.12 USD

$100 * 10% = $10

$100 * 20% = $20

$100 * 40% = $40



SISTEMUL DE BONUSARENoul Plan de  
Marketing

Bonus de Vânzări A = 120+20+249+6+127,5+15+374+6= $ 
917,5 

E: 400PV x 30% = $120

G: 400 PV * (30%-25%) = $20

B 4980 PV * (30%-25%) = $ 249                B 20 PPV * 30% = $ 6

C 2550 PV * (30%-25%) = $ 127,5             C 50 PPV * 30% = $15

D 7480 PV * (30%-25%) = $ 374              D 20 PPV * 30% = $ 6      

50 PPV
16000 
TNPV

A

B 20 PPV
5000 TNPV

50 PPV
3000 TNPV

C
20PPV

7500 TNPV

D

1* Cloud Lion

Cloud Lion

Cloud Lion

Cloud Lion

E 400 PPV
NDS

VIP

G
400 PPV

NDS VIP



Sistemul de BonusareNoul Plan de Marketing
A, 3*CL, 
20.000 
TNPV

B, 
2*CL,10.000 
TNPV

F,1* CL, 
5000 TNPV

G,2* CL, 
5000 TNPV

C, 1*CL, 
4000TNPV

D, 3*CL 
5000TNPV

H, 3*CL 
3000 TNPV

E NDS 
1000PPV

Bonus din vânzări A = 10000*3%+4000*7%+1000*37% = 300+280+370 = 950USD

Bonus de management A = 300*10% + 100*5% = 35USD

Bonus de merit A = 10000*2% + 4000*2% + 5000*2% + 1000*2% = 400USD

Total Bonus A = 950 + 35 + 400 = 1385 USD

Presupunem: 
Bonusul de vânzări D = 300USD
Bonus de vânzări H = 100USD
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explicație detaliată
Exemplu



Sistemul de Bonusare
NOUL PLAN de MARKETING

Nivel Bonus Vânzări

Director Onorific 43%

Director 5 Stele 42%

Cloud Lion 4 Stele 40%

Cloud Lion 3 Stele 37%

Cloud Lion 2 Stele 34%

Cloud Lion 1 Stea 30%

Cloud Lion 25%

VIP 20%

Membru 14%



Echipa Cloud

Lion cu 1 stea

Echipa Cloud

Lion cu 1 stea

Echipa Cloud

Lion

Bonus Vânzări| Exemplu
De exemplu: Totalul de vânzări al unui Cloud Lion 2 Stele (A) este de 47.000, după cum 
se arată în tabel. Cât bonus va primi A?

Echipa de 

vânzări din 

prima 
generație

Vânzări
Diferența 

Bonusului 
de Vânzări

Bonus 
Vânzări

Echipa Cloud
Lion cu 1 stea

18,000 4% 720

Echipa Cloud
Lion cu 1 stea

15,000 4% 720

Echipa Cloud
Lion

7,000 9% 630

Echipa Cloud
Lion

5,000 9% 450

Echipa VIP 2,000 14% 280

Bonusul 

Vânzări total 

al lui A

47,000 2,800

47,000

18,000                  15,000                7,000                5,000                  2,000            

Bonusul anual de vânzări al lui A:

2,800 x 12 = 33,600 USD

Echipa Cloud

Lion

Echipa VIP

20 %30 % 30 % 25 % 25 %

34 %



Sistemul de Bonusare
NOUL PLAN de MARKETING

Level Management Award

Director Onorific Generația 1 10%,  Generația a 2-a ~ Generația a 4-a 5%

Cloud Lion 5 Stele Generația 1 10%, Generația a 2-a  - Generația a 4-a 5%

Cloud Lion 4 Stele Generația 1 10%, Generația a 2-a - Generația a 4-a 5%

Cloud Lion 3 Stele Generația 1  10%, Generația a 2-a - Generația a 4-a 5%

Cloud Lion 2 Stele
Generația 1  10%, Generația a 2-a – Generația a 3-a 

5%

Cloud Lion 1 Stea Generația 1  10%, Generația a 2-a 5%

Cloud Lion Generația 1  10%

VIP Generația 1 10%

Membru ⎯



Bonusul de Management| Exemplu

Nivel Bonus de Management

VIP 10% din prima Generație

Cloud Lion
10% din prima Generație

Cloud Lion 1 Stea
1st gen 10%, 
2nd gen 5%

Cloud Lion 2 Stele
1st gen 10%, 

2nd ~ 3rd generation 5%

Cloud Lion 3 Stele
1st generation 10%, 

2nd~4th generation 5%

Cloud Lion 4 Stele
1st generation 10%, 

2nd~4th generation 5%

Five-Star Cloud 
Lion

1st generation 10%, 
2nd~4th generation 5%

Director Onorific
1st generation 10%,

 2nd~4th generation 5%

A (Cloud Lion 2 Stele) 

Bonus de Management:

2000 x 10%（B）

+2000 x 5%（D）

+ 2000 x 5%（E）

= $400/lună

Exemplul 1: Fiecare Cloud Lion de două stele din figură are un 
Bonus de vânzări de 2.000 USD, cât Bonus de management 
poate primi A de la membrii indicați în această figură?

A
Cloud Lion 

2*

B
Cloud Lion 

2*

C
Cloud Lion 

3*

D
Cloud Lion 

2*

E
Cloud Lion 

2*

$ 2,000

$ 2,000

$ 2,000

$ 2,000

Bonus Vânzări

2

1

3

4




	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 25
	Slide 26
	Slide 27
	Slide 28

